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Introduc&o: A busca por um modelo de desenvolvimento gue harmonize o crescimento
urbano com a preservacdo do meio ambiente € um desafio urgente e premente no
cenario global contemporaneo.

A Lupa Negbcios € uma empresa brasileira especializada em solucfes inteligentes
voltadas para andlise, compra e venda de empresas. Sera constituida para impactar
negocios no Brasil, gudando empresas e pessoas a alcangcarem seus objetivos e
realizarem seus sonhos.

Atrelado a este conceito de cidade sustentavel, a empresa Lupa Negdcios possui 0
intuito de exercer um papel fundamental na construcéo de praticas sustentaveis e na
promocédo do desenvolvimento econdmico, social e ambiental.

Objetivo: O objetivo deste presente trabalho € verificar a viabilidade de implantacéo de
uma empresa de Marketplace que tem como miss80 conectar empresarios que desejam
vender suas empresas ou franquias com pessoas que desejam empreender e buscar
oportunidades de negdcios ja validadas no mercado.

Metodologia: A metodologia utilizada neste estudo foi 0 desenvolvimento de um plano
de negocios completo, visando a defini¢éo de mercado, o perfil de potencial investidor
e comprador e a busca por novas oportunidades, aém da definicdo da identidade visual
da empresa. Com a elaboracéo deste documento, as atividades da empresa podem ser
planejadas e executadas, determinando se as metas e objetivos serdo al cangados.

As ferramentas usadas foram: organograma, canvas, pesquisa de mercado, andlise
SWOT, andlise PESTEL e andlise financeira, com foco no valor do investimento
inicial, nos custos e despesas fixas e variavels, no preco adotado e na estimativa de
faturamento.

Resultados: A Lupa Negoécios por ser um modelo de empresa de Marketplace, se
caracteriza por um ambiente diferente das empresas tradicionais. A mesma possui um
grande potencial parainovar e crescer rapidamente.

No segmento mercadolégico no qual a empresa estd inserida, uma caracteristica
bastante enfatica € a dos negoécios de Startups: um cenério de extrema incerteza, pois
ndo é possivel mensurar a nivel local e Sim a mensuracao da amostra necessita ocorrer
anivel nacional.

No espaco fisico onde serd aberta a empresa, ndo ha concorréncia direta, a Lupa
Negocios € a Unica empresa desse segmento no Vale do Ago, 0 que a torna uma
empresa com grande potencial de crescimento na regido, principalmente por se tratar
de um negécio inovador e com grande escal abilidade no mercado.

A Proposta de Valor abarcard também um servico humanizado gerando confianca e
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credibilidade para ser um fator decisivo na tomada de decisdo dos clientes. Na
estratégia funcional a Lupa Negdcios explorara diferentes canais, a proposta € atuar
com estratégicas no ambiente digital e presencial (online e off-line).

O presente estudo encontra-se em elaboracdo, no qual ainda esta sendo feito a andlise
financeira e de viabilidade do empreendimento. Assim, ainda ndo possui um resultado
final.

Conclusdo: A pandemia modificou a forma de consumo e a disponibilidade dos
produtos na internet, e o modelo de negdcios proposto possui cardter inovador
possibilitando a prestacdo de servicos através do meio digital. No entanto devido o
plano de negdcios em andamento ndo se faz possivel apresentar os indicadores de
viabilidade.
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